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Short Method: Bewahrtes Know-how fur
lhre Karriere in 30 Minuten Mit diesen
Short Method konnen Sie: typische
Verhandlungsphasen  kennen  lernen.
eigene Verhandlungen strukturiert fuhren.
bestmogliche Absprachen erzielen. die
Weichen zur Begru?ung richtig stellen.
Rahmen, Ziele und Einigungsbereiche
klaren. Ergebnisse fixieren. sich mit Blick

Peter Ackemnann auf die Zukunft verabschieden. Lernen

Die Verhandlungsphasen — Sie, Verhandlungen. strukturiert
der gelingende Weg durchzufuhren, bestmogliche Absprachen
zum Ziell Zu erzielen und diese klar und eindeutig zu

fixieren. Mit der vorliegenden Methode

Die Businoss-Meathodo oul wensgon Seven arbe|ten Sie Schritt fur Schritt ein

rum sChnedon Verstohon und sOforQen ArmaorsChon

etabliertes Phasenmodell ab  von der
quayour Begru?ung uber inhaltliche Absprachen bis

hin zu optimalen, schriftlich fixierten
Vereinbarungen. Zusammen mit einer
guten Vorbereitung gibt |hnen dieser
Fahrplan die Sicherheit, sich ganz auf
inhaltliche Fragen und die Erreichung Ihrer
Ziele zu konzentrieren. Belasten Sie sich
am Tag der Verhandlung nicht mit
organisatorischen Fragen! Die richtige
Kleidung? Eine angemessene Begru?ung?
Das Festhalten von Zwischenergebnissen?
Diese Methode fuhrt Sie durch die
Gesprache und klart die kleinen Probleme
des Verhandlungsalltags.  Zielgruppen:
Vertriebsmitarbeiter, Einkaufer,
Fuhrungskrafte, Manager, Projektleiter,
Einsteiger sowie fur Fortgeschrittene und
Profis mit nutzlichen Hinweisen und
Erweiterungen L eseprobe Die
Begru?ung: Stellen Sie die Weichen Hier
werden sicher einige stutzen: Was soll an
einer Begru2ung so wichtig sein?
Bedenken Sie, dass genau hier bereits die
ersten Weichen gestellt, Eindrucke
gewonnen und Hande geschuttelt werden.
Doch der Reihe nach: Wahlen Sie ein
passendes Outfit Ihr Outfit sollte
angemessen sein und sich an folgenden
Einschatzungen ausrichten: der
Gro?enordnung der Verhandlung, den
Statuserwartungen der Gegenseite, dem
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gewahlten Rahmen und Ihrem personlichen
Wohlbefinden. Es gibt hierfur kein
Patentrezept trotzdem lassen sich Grenzen
formulieren. Naturlich sollen Sie sich
wohlfuhlen, aber das muss in den
Hintergrund treten, wenn auch nur eine der
anderen Bedingungen ein hoheres Niveau
nahelegt. Auf dem Golfplatz oder mit
Ihrem Webseitenprogrammierer im Cafe
bestimmt uberwiegend der Rahmen den
Dresscode. Auch gilt im Zweifel: Seien Sie
immer etwas besser gekleidet as ihr
Gegenuber, denn Kleider machen eben
immer noch Leute und warum sollten Sie
diesen Vorteil nicht nutzen? [] Uber den
Autor Dipl. Ing. und Dipl. Okonom Peter
Ackermann war lange Zeit Projektleiter in
der Automobilindustrie. Seit 2010 ist er
selbststandiger Coach und vermittelt in

Ausbildung, Training,
Verhandlungs-V orbereitung sowie
V erhandlungsbegleitung Methoden
moderner Verhandlungstechnik. Diese

Short Method ist Tell der Rehe
Verhandlungsmanagement. Die Reihe
bietet |hnen einen umfassenden Uberblick,
wie Sie lhre Verhandlungsmacht vorab
analysieren. wie Sie lhre Rolle und
Interessen in der Verhandlung definieren.
wie Sie die organisatorischen und
inhaltlichen Voraussetzungen prufen. wie
Sie die externen Faktoren der jeweiligen
Verhandlung einschatzen. welche
Verhandlungsphasen Sie wie durchleben
sollten. wie Sie Ihre Korpersprache auf
Ihre Botschaften abstimmen  fur mehr
Glaubhaftigkeit. Weitere Titel der Reihe
Verhandlungsmanagement:  Prufen  Sie
Ilhre Verhandlungsmacht! Wappnen Sie
sich menta fur die Verhandlung!
Verhandlungen gezielt vorbereiten  lhr
Schlussel zum Erfolg! Teil 1. Interne
Vorbereitungen treffen Die
Verhandlungsvorbereitung  Thr Schlussel
zum Erfolg! Teil 2: Externe
Verhandlungsfaktoren bewerten,
Verhandlungsstrategie ableiten Erfolgreich
verhandeln: Lassen Sie lhren Korper
richtig sprechen! GAIN MORE: In 8
Schritten zu besseren
V erhandlungsergebni ssen B2B
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Manipulationsversuche in Verhandlungen
erfolgreich abwehren Unsachlichem oder
aggressivem Verhalten in der Verhandlung
souv
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